
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

研修コース 集合研修会場 開催日 受講費用（税別） 

住宅営業実務強化研修 東京会場 集合：2014/03/12～14 訪問：個別調整 500,000 円／社 

住宅営業実務強化研修 大阪会場 集合：2014/03/18～20 訪問：個別調整 500,000 円／社 

住宅営業実務強化研修 福岡会場 集合：2014/03/25～27 訪問：個別調整 500,000 円／社 

 

 

 

 

 

 

※受講料助成金概算試算：５名以上参加の場合受講費用 50 万円の 1/2、４名以下の参加の場合１名あたり 5万円。 

※「マイホームＦＰ（通常価格税別 35 万円）」を１セット教材として無償でご提供します。（年間保守費税別 2 万円は別途契約） 

 

主催 

 
運営

委託 

株式会社システムデザイン・アクティ 

島根県松江市浜乃木 7-9-7 

TEL：0852-31-1670  FAX:0852-31-1670 

＊中建連会員の組合員は、認定組合等の構成中小企業者としての申請資格にて「能力開発助成金」の活用が可能です。 

詳細は、中建連各ユニット事務局（TEL03-5795-1424 FAX03-5795-1425）までご相談下さい。 

 

 

 

 

第第 1100 期期住住宅宅営営業業実実務務強強化化研研修修ののごご案案内内  

主催：中建連／運営委託：株式会社システムデザイン・アクティ 

認定組合連携プロジェクト  

■本研修のポイント 

■研修開催要項 申込期日：平成 26 年 1 月２０日  ※“1/2”助成金！ 訪問研修“有”！ 

■能開助成金制度の利用について ■受講申込要領 

中建連会員の組合員は、認定組合等の構成中小企業としての 

申請資格にて「能力開発助成金（受講料 1/2 助成の他に受講日 

数分の賃金助成金」の活用が可能です。詳細は中建連各ユニッ

ト事務局(03-5795-1424)までご相談下さい。 

受講申込書に必要事項をご記入の上、日住協事務局まで

FAX(03-5795-1425)にて申込ください。尚、能力開発助成金制

度利用の組合員は日程確定後所定の申請手続きを中建連の指

示に従い適時に実施して下さい。 

“お金（住宅資金と税金）の相談”が住宅不況を克服し、受注を拡大します！ 

システムデザイン・アクティが独自に開発したマイホーム購入の意思決定を支援するＦＰツール「マイホームＦ

Ｐ」を活用すれば、専門的で高度なお金に関するお客様向けの“勉強会”と“個別相談”を効率的に開催するこ

が可能となります。 

今回、住宅資金に関するアドバイス力を強化し、かつお客様の悩みを 

解消し、受注を増やすことを目的とした勉強会や個別相談時におけ 

る営業スキルを強化する“住宅営業実務強化研修”を開催します。 

本研修では、「マイホームＦＰ」を活用した「マイホーム購入を決断させ 

る５つのアプローチ」を実践的ロールプレイで学ぶことにより明日か 

らの営業にすぐに活用できるよう修得して頂きます。 

中建連 

事業高度化認定計画 

準拠職業訓練 



 

 

 

 

 

平成２５年度第１０期開講「住宅営業実務強化研修」受講申込書 

以下に必要事項をご記入の上、中建連 CBPA 事務局宛 FAX にて送付下さい。 

 ※申請対象：従業員（雇用保険の被保険者番号のある方。役員は申請対象外ですが、研修参加は可能。） 

 ※訪問研修：会場欄に会社名をご記入下さい。また、訪問研修は８名まで申請可能です。 

 

 

企 業 名 称 

 

資本金：    万円  従業員数：   名  事業内容：      （例：総合建築）                  

所 属 協 同 組 合 

 

日賃協 ・ 日環協 ・ 日住協 ・ 日創協 ・ 未加入 

 

能 開 助 成 金 利 用 

 

  □する  □しない 

                    

受 講 申 込 責 任 者 
（フリガナ：              ） 

住所 （ 電話／ F A X ） 
              （電話       FAX         ） 

受 講 科 目 第１０期住宅営業実務強化研修 

受 講 日 平成  年  月  日～平成  年  月  日（会場：        ） 

受 講 料 ５００，０００円（税別）※訪問研修：講師１名の交通宿泊費が別途必要 

参 加 者 氏 名 

 

従業員の方８名まで 

（１）           （５）     

 

（２）           （６） 

 

（３）           （７） 

 

（４）           （８） 

(記入要領） 

１．能開助成金申請に関する手続きは、中建連ユニット事務局の指揮に従い適時に実施して下さい。 

２．「協同組合未加入で、認定組合制度を利用して能開助成金の活用を希望する企業者」は、別紙「認定改善計画追加

参加申込書」に必要事項をご記入の上、同時に送付して下さい。尚、認定改善計画追加申請期限は指定されています

ので必ず指定の期限までに本書とともに送付下さい。 

 

 

希望する組合員は追って所要の申請書を所属協同組合より 

送付しますので期限までに所管機構へ提出下さい。 

 

株株式式会会社社シシスステテムムデデザザイインン・・アアククテティィ  



 

 

 

 

平成２５年度第１０期住宅営業実務強化研修「開講日程」 

 
1 日目 

 時  間 配分 カリキュラム 研修の目的 

午後 

12:50 - 集合/オリエンテーション  

13:00～15:00 120 
第１講 住宅資金と税金の相談で実現す

る安定集客とｸﾛｰｼﾞﾝｸﾞ手法の概要編 

住宅営業実務に関する

専門的な集客手法とｸﾛｰ

ｼﾞﾝｸﾞ手法の知識の習得 

15：00～17:00 120 第２講 住宅資金と住宅税制の概要編 

住宅営業実務に関する

専門的な住宅資金・税制

度の知識の習得 

合計 240   

 
 
 
２日目 

 時  間 配分 カリキュラム 研修の目的 

午前 

8:50 - 集合/オリエンテーション  

09:00～ 12:00 180 

第３講 消費者向けセミナー、個別相談を

開催する為の集客、及び見込客のランクア

ップ～成約を実現する為の手法の概要編 

住宅営業実務に関する

専門的な集客手法とｸﾛｰ

ｼﾞﾝｸﾞ手法の知識の習得 

12:00～1:00 - 昼食/休憩  

午後 

13:00～15:00 120 

第４講 セミナー講師スキルの体得編

（１） 

納得と感動、個別相談に誘導できる講話術 

（ロールプレイ含む） 

住宅営業実務に関する

専門的で実践的なｾﾐﾅｰ

講師スキルの習得 

15:00～18:00 180 

第５講 セミナー講師スキルの体得編

（２） 

納得と感動、個別相談に誘導できる講話術 

（ロールプレイ含む） 

住宅営業実務に関する

専門的で実践的なｾﾐﾅｰ

講師スキルの習得 

合計 480   

 

 
 
 
 
 
 



 

 
 
 
３日目 

 時  間 配分 カリキュラム 研修の目的 

午前 

8:50 - 集合/オリエンテーション  

09:00～ 12:00 180 

第６講 個別相談実施スキルの体得編

（１） 

信頼と成約を生み出す営業アプローチⅠ 

（ロールプレイ含む） 

住宅営業実務に関する

専門的で実践的なｸﾛｰｼﾞ

ﾝｸﾞｽｷﾙの習得 

12:00～1:00 - 昼食/休憩  

午後 

13:00～15:00 120 

第７講 個別相談実施スキルの体得編

（２） 

信頼と成約を生み出す営業アプローチⅡ 

（ロールプレイ含む） 

住宅営業実務に関する

専門的で実践的なｸﾛｰｼﾞ

ﾝｸﾞｽｷﾙの習得 

15:00～18:00 180 

第８講 ＯＢ施主との信頼関係を構築し、

紹介を得るノウハウの習得編 

 

住宅営業実務に関する

実践的な紹介を得るノ

ウハウの習得 

合計 480   

 

 

 

受講申込締切日 中建連会員組合員  平成２６年１月２０日 

        一般中小企業者   平成２６年１月２０日 

 

（ご案内）研修会場等は、受講申込企業に対して別途ご案内いたします。（当日は電卓をご持参願います） 

     一般中小企業者で能開助成金の活用を希望する場合は、標記期日までにお申込願います。 


